co.urpan

Revolucionando o setor de servicos urbanos
Viabilizando servicos de campo orientados por dados
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Oferecendo 8,1% de participacao societaria
em troca de RS 1.200.000 em investimento
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Resumo

Co.Urban: Digitalizando as operacoes nos centros urbanos

A Co.Urban € um SaaS B2B para
gestao de empresas que prestam

servigos urbanos — como coleta de + RS 1.5 milhao 3.2X cresc.
lixo, manuteng¢ao de ruas, rodovias e : o :

. . o de Receitas nos ultimos de Receitas
infraestrutura das cidades brasileiras 12 meses 2024 x 2023

Nossa plataforma inteligente simplifica
as operacgoes de campo dessas
empresas ao conectar, em tempo real,
0s dados das equipes — permitindo um
processo de decisao mais agil e
orientado por dados

4 )
Nossa solucdo j& proporcionou retorno Breakeven NTLER
de até 10 vez valor investido | 5
até 10 vezes o valor investido logo Operag&o Maior investidor
NO primeiro ano para diversos clientes autossustentavel early stage do mundo

\. J

A Co.Urban é uma das 30 empresas
brasileiras investidas pela Antler
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As empresas que movem as cidades ainda operam
sem dados, sem controle e sem previsibilidade

Ineficiéncias operacionais

A gestdao manual e o uso de
processos obsoletos comprometem
a eficiéncia das operacoes,
impactando diretamente a qualidade
dos servicos prestados

Auséncia de dados confiaveis

O setor ainda apresenta baixa
maturidade no uso de dados, com
pouca adocao de estratégias
orientadas a dados para melhorar
0 desempenho das operagoes

Dificuldades na gestao de
equipes de campo

A falta de visibilidade e controle
sobre as equipes em campo gera
atrasos, ineficiéncias operacionais
e falta de responsabilizacao

Equipes grandes e onerosas

Sem ferramentas adequadas para
lidar com dados complexos, as
empresas recorrem a contratacao de
equipes técnicas robustas — o que
eleva os custos operacionais

Falta de acesso a
benchmarks de mercado

Para otimizar processos e manter a
competitividade, as empresas precisam
se comparar com os lideres do mercado,
mas enfrentam barreiras para acessar
benchmarks confiaveis, assim como
insights do setor

Sem dados, sem negécio

Eficiéncia e competitividade s&o critérios
exigidos em contratos publicos. Sem
meétricas confiaveis, as empresas nao
conseguem comprovar sua performance
e perdem espaco no mercado



A Co.Urban leva inteligencia
e automacao para as operacgoes,
com dados, controle e previsibilidade

Conectamos e integramos toda a operacao do setor urbano —
desde as equipes de campo e gestao até os dados para tomada
de decisao, tudo em tempo real

Por meio do nosso aplicativo, as equipes geram dados
e, do outro lado, 0s gestores acessam paineéis e relatorios que
permitem decisoes rapidas e estratégicas

Menos processos analdgicos. Mais dados, tecnologia e
eficiéncia nas operacoes dos nossos clientes




Sem a Co.Urban
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Empresas
contratam
equipes grandes
para gerir dados,
que por vezes ja
contém erros
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Diversas
operagoes
de campo
simultaneas

Falta de
planejamento
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Os
indicadores _
de gestao sao
controlados
manualmente
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Os reports
sao )
construidos
em Excel

O tempo entre
a captura dos
dadoseo
resultado final
e altissimo

Alto custo
operacional
para a gestdo

Com Co.Urban

o1

Captacao
de dados
simplificada
no aplicativo
Co.Urban

Validagao de Tomada de
dados e decisao agil
métricas em e precisa
tempo real

co.urban

Aumento da
eficiéncia
operacional e
reducao de custos
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Nosso produto entrega eficiencia operacional para
empresas de servi¢os urbanos

01. 02.

Na Plataforma Web,

co.urpan e 2
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No a pJICEIJ[IVO, 0OS é posgf\/e| acessar Pt i s mredute
usuarios podem relatdrios automatizados
comegar a gerar dados para embasar decisdes 5 )
de forma facil e rapida estratégicas, além de | : i)

recursos adicionais ' -

verview - Mensal

Coleta Domiciliar | Troca
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il'gi Abastecimento
N
@i Manutengao

m Operacgao Ecoponto

Tecnologia proprietario e escalavel
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(03. Servigos Adicionais

Ao utilizar o rastreador, oferecemos rastreamento de
localizacao em tempo real, relatérios automatizados
e personalizaveis, otimizacao de rotas, solugdes de
inteligéncia de dados e muito mais.

Assim, conseguimos fazer upsell nos clientes atuais
Aumentamos o LTV (Litetime Value) e o ticket medio dos nossos
clientes

Colaboramos com nosso cliente para aumentar a eficiéncia, reduzir custos operacionais,
fornecer insights de desempenho e impulsionar a inovacao em suas operacoes diarias.



Casos reais: com retorno de ate 10x sobre
o investimento na plataforma

Monte Azul

* 35% de aumento na quantidade de toneladas
retiradas

* +50% de aumento no acumulado de horas
produtivas

* 15% de diminuicdo no deslocamento de equipes

* Economia de 300 horas de manutencgao

* 10% de aumento na performance em kg/hora e
25% de aumento em kg/km

Limpatech

* 10% de aumento na quantidade de kg coletados
* +40% de reducdo na quantidade de registros
de excesso de peso
* +60% de reducado na quantidade de horas
extras operacionais
* 10% de aumento na performance em kg/hora
e kg/km das equipes de campo e otimizagao
de setores
* Garantia de maior regularidade na operacao

Corpus

10% de aumento na quantidade de kg coletados
+35% de reducao na quantidade de registros de
excesso de peso

+20% de reducao na quantidade de horas extras
operacionais

Aumento na performance em kg/hora e kg/km
das equipes de campo

Garantia de maior regularidade na operagao

Quebec

25% de aumento na quantidade de residuos
retirados

+20% de aumento na performance em
kg/hora e 30% de aumento em kg/km
Aumento na quantidade de horas produtivas
e reducao de tempo 0Cioso

CO.

Clean Master Ambiental

* 40% reducao do excesso de peso da frota

* 20% reducado no consumo de combustivel

* 60% reducao de horas extras

* 50% aumento de produtividade

* Maior consisténcia nas operagoes e equipes
mais qualificadas e eficientes

A Co.Urban transformou as operacoes
de campo analdgicas em processos
mais inteligentes

A Co.Urban traz mais eficiéncia para
operacoes de campo e maior regularidade
NOS Servigos urbanos



Por que agora?

As mudancas regulatorias decorrentes do Marco
Legal do Saneamento tornam os proximos 2 anos
especialmente estratégicos para nos. Ha uma
demanda por relatorios de métricas de desempenho e
N0SSOoS clientes ndao tém essa inteligéncia.
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Por isso, criaremos mais barreiras de entrada
para o produto. A demanda é massiva e Nn0ssos

concorrentes enfrentam dificuldades
desenvolvimento de novas funcionalidades.

Nno

CO.
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Novo Marco do Saneamento EXIGE monitoramento
das operacoes urbanas em tempo real

Com a aprovacao do Novo Marco Legal do Saneamento (Lei n°® 14.026/2020), empresas de servigos urbanos
passaram a enfrentar uma crescente pressao por eficiéncia, transparéncia e digitalizagao nas suas operacoes

Isso porque a nova legislagao exige contratos com monitoramento em tempo real, metas claras e relatorios
operacionais padronizados, o que criou uma grande demanda por solugcoes tecnoldgicas que modernizem o
setor e garantam conformidade regulatoria

A Co.Urban surge como resposta direta a esse novo cenario, oferecendo tecnologia para transformar o modo
COMO 0S Servigos urbanos sao geridos no Brasil

Contratos de longo Contrato minimo

prazo de 5 a 30 anos Empresas de Enaenharia de 12 meses
Governo Municipa| — P . g, ) — Co.Urban
e Concessionarias

A Co.Urban oferece
tecnologia para Gestao
de Equipes e Operacdes

em Campo das empresas




Um mercado de 45 bilhoes

RS 900 bilhoes

RS 45 bilhoes

RS 700 milhoes

Mercado Total Tamanho de mercado do setor de
Enderecavel (TAM) saneamento basico no Brasil até 2033
Mercado Investimento para monitorar as operagoes
Enderecével (SAM) [equipe + softwares]

Mercado

Alcancavel (SOM) 1,6% do mercado enderecavel

Considerando dados do setor de saneamento basico no Brasil
Fonte1l: Associacao Brasileira de Engenharia Sanitaria e Ambiental (ABES)
Fonte2: ABCON SNDCON/KPMG.

co.urban
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Como aumentamos nossa base de usuarios em 4x no ultimo ano

Estrategia de Canais

Perfil de Cliente Ideal (ICP) Funil de Vendas: Desempenho Atual vs Projetado de Aquisicdo

Empresas de Engenharia Atual Expansao Geografica e

e Concessionarias; 20 leads > 10 reunioes > 1 novo cliente Organica: engajamento de
Ciclo de Vendas: 90 dias clientes existentes,

Licitag6es e Contratos de Taxa de Conversao: 10% representando 40% da base

Concessao; ativa;
Projetado

Diversos tipos de Servigos 500 leads > 250 reunioes > 50 novos clientes Prospeccao Ativa e Outbound:

Urbanos; Ciclo de Vendas: 45 dias representando 60% da base
Taxa de Conversao: 20% ativa;

Empresas Médias e Grande

Porte; Estratégia de Vendas Projetada Inbound Marketing;
Contratagao de uma equipe pequena para aumentar a cadéncia,

Diretores e Gestores de implementar o playbook de vendas que ja temos e realizar um Parcerias Estratégicas e Hubs

operacdes e Planejamento. investimento moderado em marketing (inbound) para manter de Inovacao;

um crescimento de 250% em 2025.
Eventos e Conferéncias.

L



Modelo de negocio
escalavel e com recorrencia

Software As a Service para Empresas |
(SaaS B2B) f

= I.ll/l

RS 7.500 (pagamento unico) 4 ”’n I//I IIII’/IIIIIIIII/I

Setup

+

RS 175 por més, por usuario (equipe de campo) | Akl il /// / / ///// / / o
+ .

RS 100 por més, por veiculo (rastreador)
Uso da Plataforma (App + Portal)
Contrato minimo de 12 meses
Nosso ticket médio atual: RS 10.000,00

+

RS 10.000 por més
Ticket medio para pacotes de servicos adicionais durante a
execucao do projeto.
Exemplo: projetos de Inteligéncia de Dados, entre outros.
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Crescemos mais de 3x nosso Faturamento (RS mil)

I 1.580
faturamento no ultimo ano 7 1310
* A primeira captacao foi realizada em 2023 com a Antler,
fundo global de venture capital de startups early stage. 406
* Operamos no breakeven desde o primeiro ano . .
* Faturamento nos ultimos 12 meses: RS1.58M 2022 2023 2024 Ultimos 12 meses

* Usuarios (equipes de campo) dos ultimos 12 meses:
1200

Usuarios (equipes de campo)
MARGEM BRUTA 1000

(o)
78% b:';
CAC RECOVERY TIME
250

2023 2024

CLIENTES

LTV/CAC

13
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Milestones Co.Urban

2018 a 2019 2020 a 2022 2023 a 2024

~ Fundagdo RS 352 mil (ARR) RS 1.3 milhdo (ARR)

RS 84 mil (ARR) 4 clientes e 200 usuarios 12 clientes e 1000 usuarios
1 cliente e 20 usuarios App + Plataforma App + Plataforma + Tracking
MVP > App Google for Startups 0,03% Market Share
Crescimento Anual de 100% e Continental Funding USS 150.000 [Antler]

Crescimento Anual de 150% Crescimento Anual de 250%

2025 a 2026 2027 a 2030

RS 7 milhdes [ARR] RS 25 milhdes [ARR]

+ 100 clientes + 500 clientes

9 Clientes Ativos

Potenciais Clientes

App + Plataforma + |IA Internacionalizagao

14
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Equipe de ponta e especializada no setor

Produto:

1 lider técnico

3 desenvolvedores full-stack
2 estagiarios
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Engenheira Ambiental com mestrado profissional e mais de 15 anos de experiéncia no setor de infraestrutura
e servicos urbanos. Liderou com sucesso operacdes em mais de 60 municipios simultaneamente,
gerenciando uma equipe de mais de 500 pessoas — principalmente por meio de controles manuais —

enguanto atuava em uma empresa de engenharia.

Sua trajetéria combina um profundo conhecimento tecnico com gestdo operacional em larga escala,
especialmente no contexto de servigos publicos e infraestrutura essencial.

Operacoes: :
perag : . Marketing e Vendas:
3 engenheiros especializados .
1 profissional de suporte

em operacoes e dados

A medida que continuamos crescendo, focaremos em expandir nossos times de Produto e Vendas para apoiarem ainda
Mmais Nossa Missao e impulsionar a inovagao no setor de servicos urbanos

BLICA DE VALORES MOBILIARIOS REALIZADA POR CO.URBAN LTDA. (RESOLUCAO CVM88/2022)

co.urban
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A Co.Urban atraiu investimento do principal
fundo early stage do mundo

co.urban

A Antler, o principal fundo de investimento global em empresas early stage, possui
NTLER um rigoroso processo de sele¢do e conta com apenas 30 empresas brasileiras em

seu portfolio — entre elas, a Co.Urban

Fundo de investimento GLOBAL

Escritorios em mais de 27 cidades | 6 continentes
Antler se tornaram
Mais de 1300 startups ja passaram pelo ecossistema global desde 2018

No Brasil, a Antler possui:

+300 founders apoiados;

+110 times formados;
30 empresas no portfolio

de investimento, i ¥
Co.Urban uma delas Fundadora Antler do Brasil

recebeu um aporte de $220 milhdes e
foi avaliada em mais de 1 Bilhao de
dolares.

*Empresas que valem mais de USS 1 bilhdo

A Airalo, plataforma mundial de eSIM,

Apenas em julho de 2025, duas investidas da

Lovable

A Lovable ¢ uma plataforma sueca de
"vibe coding’, permitindo criar apps e sites
completos apenas conversando com IA.
Captou $200 milhdes a um valuation de

1.8 Bilhao de dolares.



https://youtu.be/R7JhNHMHT74
https://www.reuters.com/technology/cvc-invests-singaporean-tech-company-airalo-1-billion-plus-valuation-2025-07-10/
https://www.reuters.com/technology/cvc-invests-singaporean-tech-company-airalo-1-billion-plus-valuation-2025-07-10/
https://techcrunch.com/2025/07/17/lovable-becomes-a-unicorn-with-200m-series-a-just-8-months-after-launch/

co.urban

Competidores e Benchmarking

=
H

&3 RasSystem INLOG RUBICON = EVOX

Opera com algoritmos de validag&o por IA (X (%) & &
Dahboards web flexiveis & & &
APP de coleta de dados (X & & &
Modulo de roteirizagao e navegacao (X & & (%)
Capacidade para suportar diversas operacoes (X (%) &
SRS 0 0 ° o o
Integracao via API (%) & & &
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Roadmap do produto

Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2
Eggea{ﬂ]zg%%%ﬁgﬁnsizeg%girearﬁtgné%ar;rbojgﬁvif Execucao ponta a ponta das operacoes Assistente de Operacoes impulsionado
e custos operacionais PO, em campo por Inteligéncia de Dados
Transformar servigos de consultoria sob Mecanismo de recomendacao e
medida em solucdes escalaveis e prontas reconhecimento de Imagens para Automatizacao de contas a receber
para uso validagao de inputs dos usuarios (IA)

N . . . . Insights ESG e analises de impacto
Habilitar integracdes via APl com os ERPs APP para Prefeituras visando otimizar o --
dominantes go getor a gesaéo de demandas para os relatorios de sustentabilidade

dos clientes

19
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Uso dos recursos

(o)
350/ /N 1 O 70
o [ ] [ ] ~
Administracao
Com a automacgao de processos,

otimizamos nosso tempo em 100
horas por mes.

Marketing e Vendas

A contratacao de 3 vendedores e o investimento
de RS 15.000 em marketing nos permitira expandir
nossa base de clientes de 12 para 50 em 1 ano e
aumentar nossa taxa de conversao de leads de
10% para 20%

— N

35%

20%

Operacao Produto + Tecnologia
Garantir o sucesso do cliente e impulsionar J Reforcar a vantagem competitiva da
o crescimento das vendas para manter nosso Co.Urban no mercado com barreiras

NPS acima de 9, churn em 0 e aumentar o de entrada
LTVem 12,5%

20
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Estratégia de Retorno para os investidores (exit)

Players do setor de servicos urbanos

mbipar® cegea D TOTUS
o m i e ORACLE

SANEPAR () S en i Oofr Sa:{,hya
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Rodada Investimento 1.200.000,00

12 meses apos a captacao de investimento

Receita Bruta Receita Liquida SIEDEE SERIEE Lucro Liquido
Prestados

1 191.151 (22.053) 169.008 (3.605) (253.238) (87.746)
2 241.437 (27.855) 213.582 (4.554) (162.119) 46.909
3 291.723 (33.657) 258.067 (9.878) (225.057) 23.131
4 356.106 (41.085) 315.021 (12.058) (301.434) 1.528
5 420.488 (48.513) 371.976 (14.239) (374.854) (17.117)
6 484.871 (57.880) 426.991 (16.419) (429.825) (19.253)
7 490.243 (58.521) 431.721 (16.601) (432.136) (17.015)
8 495.615 (59.162) 436.452 (16.782) (434.394) (14.724)
9 500.987 (61.808) 439.179 (16.964) (436.597) (14.382)
10 506.359 (62.470) 443.888 (17.146) (438.747) (12.005)
11 511.731 (63.133) 448.597 (17.328) (440.843) (9.574)
12 517.103 (63.796) 453.307 (17.510) (442.885) (7.089)
Total 5.007.812 (599.933) 4.407.879 (163.085) (4.372.130) (127.336)

22
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5 anos apos a captacao de investimento

Receita Bruta 25,4 Lucro Liquido Anual

[Milhdes RS] [Milhoes RS]
20,1
12,8
7,3
5,0
1 B
1 2 3 4 5

Receita Bruta Receita Liquida BT 60 S Lucro Liquido
Prestados

1 5.007.812 (599.933) 4.407.879 (163.085) (4.372.130) (127.336)
2 7.261.327 (1.089.199) 6.172.128 (282.928) (5.729.132) 160.068
3 12.779.936 (1.916.990) 10.862.946 (333.855) (7.924.480) 2.604.611

4 20.102.840 (3.015.426) 17.087.414 (525.154) (11.228.063) 5.334.196
5 25.436.123 (3.815.418) 21.620.705 (664.478) (13.228.063) 7.728.164
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Retorno potencial

Valor da Muiltiplode | Lucro/(Perda)

Cenario futuro em
bruto para o

que a Co.Urban

Participacao do | Retorno de
Investidor (RS) (Investimento| Investidor (RS)

Mostramos, como exemplo hipotético, 0s retornos potenciais
No seguinte cenario:

Encerra operacoes 0 0 x (100.000)
1. Investidor com 0,675% da Co.Urban na forma de Notas
Conversiveis em Agoes. N&o é adquirida e ndo -~ > g
2aa dividendos Variavel Variavel Variavel
= Um investimento de RS 100.000,00 nessa rodada. pag
2. Diluicdo da participacéo do investidor de 0,67500% para NEDE a((jj.q.udmdg Variavel Variavel Variavel
0,41453% no momento da saida, considerando: € paga dividendos
- 3rodadas de investimento seguintes de 15% de E adquirida por (RS)
HoiDacs otar 4a.
Partibipatac sorietana cate 75.000.000 310.901 3,11 x 210.901
-  queo [nvestidor nao ira exercer seu.direito de 150.000.000 621 802 6.22 X 521 802
preferéncia, optando por ndo investir novamente
em rodadas futuras de investimento. 300.000.000 1.243.603 12,44 X 1.1743.603
450.000.000 1.865.405 18,65 X 1.765.405
600.000.000 2.487.206 24,87 x 2.387.206
Nao ha qualquer garantia de retorno do investimento efetuado
qRaiquerd 750.000.000 3.109.008 31,00 3.009.008

24



Por que investir na Co.Urban

Track Record

Fundada por uma
engenheira ambiental com
mais de 15 anos de
experiéncia no setor de
servigcos urbanos, a
Co.Urban ja conquistou a
confianga da Antler, uma
das principais aceleradoras
do mundo

Tracao Agressiva

Saindo de RS 400 mil em
2023 e saltando para RS
1,5 milhao nos ultimos
12 meses, comprovando
a escalabilidade e a
demanda crescente pela
solucao

Grandes clientes

A Co.Urban atua em um mercado
historicamente dominado por
players tradicionais, com baixa
digitalizagao e ineficiéncia
operacional.

Nossa solucao resolve
exatamente esse problema,
trazendo tecnologia, automacao
e inteligéncia para um setor
essencial.

CO.

Empresa
autossustentavel

Operamos em breakeven

desde 0 N0OSSO primeiro
ano.

25
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Saiba mais em eqseed.com/investir/courban

OFERTA PUBLICA DE VALORES MOBILIARIOS REALIZADA POR CO.URBAN LTDA. (RESOLUCAO CVM88/2022)
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